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aus- und fortbildung

Von der Wiirstchenbude zum Blockbuster

Der Musikberater Heiko Maus iiber seinen Weg zum Beruf, das breite Spektum an Auftraggebern
und die Herausforderung, langandauerne Lizenzverhandlungen zu meistern.

zur person §

| Heiko Maus | Foto: Heiko Maus

musikmarkt: Herr Maus, wie
sind Sie zu der Entscheidung
gekommen, als Musikberater
zu arbeiten?

Heiko Maus: Durch inten-
sive Beschiftigung mit dem Medium Film
und den Themen Filmmusik sowie Musik

und Emotionen. In einem Buch {iber Filmmu-
sik las ich irgendwann, dass das ZDF einen
Musikberater beschéftigte. Der Begriff gefiel
mir und ich wusste sofort: Das ist mein Beruf!
musikmarkt: Welche personlichen Eigenschaften
sind fiir einen Musikberater besonders wichtig?
Heiko Maus: Verhandlungsgeschick, Ausdauer,
Flexibilitat, Offenheit, ausgesprochene Kom-
munikationsfahigkeiten, Einfiihlungsvermo-
gen, Fleif3, Lernbereitschaft und personliches
Engagement.

musikmarkt: Was lieben Sie am meisten an lhrem
Job?

Heiko Maus: Ich finde es spannend, projektbezo-
gen optimale Losungen fiir und mit den Auf-
traggebern zu finden. Es ist auch ein erfreuli-
ches Gefiihl, Menschen positiv zu beeinflus-
sen, wenn etwa durch mein Mitwirken ein du-
Berst intensiver Film entstanden ist oder die
Atmosphiére in einem Hotel von allen ange-
nehmer empfunden wird.

musikmarkt: Lohnt der Verdienst den Aufwand?
Heiko Maus: Honorarhéhe und Nutzen der
Dienstleistung miissen deutschen Kunden oft

Heiko Maus

Heiko Maus wurde am 9. August 1972 in Hamburg
geboren, wo er noch immer lebt. Er hat an der
Universitat Hamburg Historische und Systemati-

tatig. Als Teilhaber fiihrt er auBerdem die auf
Audio-Consulting spezialisierte PR-und Werbe-
agentur Maus Moller.

noch erldutert werden. Hat man sich erst ei-
nen guten Ruf erarbeitet, ist eine gute Entloh-
nung durchaus moglich.

musikmarkt: Und was hassen Sie am meisten an Ih-
rem Beruf?

Heiko Maus: Zdéhe Auseinandersetzungen bei
Lizenzverhandlungen kénnen einen zermdir-
ben. Der Frust ist groff, wenn nach langer und
erfolgreicher Arbeit Konzepte {iber Bord ge-
worfen werden und der ganze Aufwand ver-
gebens war. Mir missféllt zudem oft die finan-
zielle Ausrichtung, bei der kiinstlerische und
menschliche Aspekte zu kurz kommen.
musikmarkt: Wie haben Sie lhre Auswahl fiir Ihre Aus-
bildung getroffen?

Heiko Maus: Die Ausbildung zum Musikwis-
senschaftler war
eine  logische
Folge nach lan-
ger Pflege mei-
nes Hauptinte-

sche Musikwissenschaft studiert. Maus arbeitet resses  Musik.
freiberuflich als Musikberater und Musikgutach- Das  Studium
ter. Zudem ist er als Dozent fiir audioacademy.de

war  facetten-

reich und hielt
mehrere Berufs-
moglichkeiten
offen. Das fand
ich interessant.

musikmarkt: Und wie wiirden Sie heute vorgehen, um
ein erfolgreicher Musikberater zu werden?

Heiko Maus: Das Studium der Musikwissen-
schaften, und zwar sowohl der Historischen
als auch der Systematischen, ist weiterhin eine
gute Basis. Es macht Sinn, das Studium mit
den Fachern Filmmusik, Filmwissenschaften
oder BWL zu kombinieren. Dariiber hinaus
sind berufliche Erfahrungen und persénliche
Kontakte in der Kreativwirtschaft vort grofiem
Vorteil.

musikmarkt: Was hat Sie im Nachhinein an Ihrer Aus-
bildung gestort?

Heiko Maus: Die Organisation an den Universi-
taten lasst oft zu wiinschen tibrig.

musikmarkt: Was sind lhre Hauptaufgaben im Job?
Heiko Maus: Am Anfang steht haufig eine Be-
darfsanalyse. Je nach Auftrag ist die Ausrich-
tung eher historisch, musikpsychologisch,
-soziologisch oder betriebswirtschaftlich. Viel
Zeitnehmen umfangreiche Recherchen in An-
spruch. Musiktitel und Rechteinhaber miissen
ausfindig gemacht werden. Nicht weniger
aufwendig sind hdufig Vertragsverhandlun-
gen und die Klarung der Nutzungsrechte. Ein

Musikberater vermittelt zwischen verschiede-
nen Parteien: Verlagen, Kiinstlern, Agenturen,
Produzenten und Geschéftsfiihrern.
musikmarkt: Fiir welche Auftraggeber haben Sie be-
reits gearbeitet?

Heiko Maus: Ich arbeite im Hintergrund fiir
grofSe, mittelstandische und kleine Unterneh-
men. Manchmal ist auch ein selbststandiger
Komponist, ein prominenter Kiinstler oder
ein freiberuflicher Anwalt mein Auftraggeber.
So reicht das Spektrum von Universal Music
und McCann Erickson bis zur Wiirstchenbu-
denkette der Nonn Food Gastro GmbH. Beim
Film war ich vom Low-Budget-Film bis zum
Constantin-Film-Blockbuster an einigen inte-
ressanten Projekten beteiligt.

musikmarkt: Wieviel Zeit bleibt Ihnen neben der
Arbeit?

Heiko Maus: Es gibt Zeiten, in denen Uberstun-
den am Abend und am Wochenende unaus-
weichlich sind. Im Grofien und Ganzen habe
ich eine freie Zeiteinteilung, mit der ich meine
Freizeit flexibel und ausgiebig gestalten kann.
musikmarkt: Wie schdtzen Sie derzeit die Jobaus-
sichten fiir Musikberater ein?

Heiko Maus: Der Markt ist fiir Musikberater
sehr klein. Es gibt kaum bis keine Chancen,
angestellt zu werden. Mit unternehmerischem
Geschick kann die Selbststandigkeit erfolg-
reich sein. Wenn die Kreativwirtschaft kiinftig
mehr auf den professionellen Einsatz von
funktionaler Musik setzt — wovon ich aus-
gehe —, gibt es durchaus gute Aussichten.
musikmarkt: Wenn Sie die Wahl hatten - fiir welches
Projekt wiirden Sie unbedingt arbeiten wollen?
Heiko Maus: Ich wiirde zu gern die Musikbera-
tung fiir einen anspruchsvollen Arthaus-Film
tibernehmen. | Interview: Thorsten Steer

Musikberater

Musikberater unterstiitzen Filmemacher, Werbe-
treibende, Game-Entwickler, Event-Veranstalter
und andere Kunden, fiir die der Einsatz von Musik |
zum tdglichen Geschaft gehdrt, beim Gestalten

der passenden Klang-Kulisse. Der Zugang zum
Beruf ist nicht geregelt. Mdgliche Zugangswege
konnen unter anderem iiber ein musikwissen-
schaftliches Studium verlaufen oder auch iiber
ein BWL-Studium in Kombination mit entsprechen-
den Zusatzqualifikationen. Musikberater arbeiten |
iiberwiegend auf selbstandiger Basis.

hintergrund






